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Borsa. Nasce Continisio, Sanfelice & P.

Espertiin staff

per quotare le Pmi

del Mezzogiorno

Brunella Giugliano

NAPOLI

# Nasce unnuovo modo per
finanziare progetti di crescita
delle Pmi del Mezzogiorno. Si
€ costituita a Napoli la prima
societa meridionale di consu-
lenza aziendale Equity partner
di Borsa Italiana, la Continisio
Sanfelice di Bagnoli & Part-
nerssrl. Lacompagine societa-
ria ¢ formata da cinque perso-
ne di derivazione eterogenea,

- advisor finanziario, legale, fi-

scale, esperto di comunicazio-
ne corporate, conle competen-
ze necessarie per potersi quo-
tare. Mentre Borsa Italiana si
occupa infatti della gestione e
del funzionamento dei merca-
tifinanziari,la Continisio, San-
felice diBagnolie Partnersaiu-
tera le aziende a recepire un
nuovo modo di fare finanza.
«L’iniziativa - spiega Valenti-
na Sanfelice di Bagnoli, ammi-
nistratore unico della societa -
parte dalla considerazione che
al Sud c’¢ penuria di aziende
quotate in Borsa e che le socie-
ta di media e piccola capitaliz-

* zazione del Mezzogiorno con-

tinuano a finanziarsi conil cre-
dito bancario. Tutto dipende

_dallo scetticismo diffuso che

circolanel settore, poiché 'ac-
cessoailistini ¢ consideratoan-
cora appannaggio delle soli
grandiimprese. Le performan-
ce pilt importanti invece sono
proprio raggiunte dalle realta
pili piccole, per cuilI'impatto &
piltmoderato».

Il nuovo gruppo si propone
nonsolodirisolvere tuttiipro-
blemi che la quotazione com-
porta ma anche di strutturare
lazienda nei settori maggior-
mente strategici conferendole
maggiore solidita e prestigio.
LaBorsa, peril team di Contini-
sio Sanfelice diBagnoli & Part-
ners srl, rappresenta un modo
valido e alternativo difinanzia-
re il proprio business e I'inte-

grazione con il London Stock
Exchange, decisanel corso del
2007 e orain pienafase attuati-
va, puo contribuire atlosvilup-

-po del sistema economico e fi-

nanziarioitaliano e del Sudita-
lia. La nuova societa di consu-
lenza sirivolge ad aziende che
abbiano un target minimo di 7
milioni di fatturato annuo e un
milione di patrimonio netto.
Per reperirle & stata predispo-
sta una capillare azione di
marketing territoriale. Una
volta individuate le aziende e
accertati i requisiti richiesti,
verraavviatoliter perla quota-
zione, che richiede in media
circatre anni. «Abbiamo volu-
to cominciare con il piede giu-
sto-continualaSanFelice-ac-
creditandoci  innanzitutto

MERCATO POTENZIALE

Per lamministratore unico
«le imprese del Sud
sifinanziano con il credito
perché pensano che i listini

siano solo per grandi realta»

presso Borsa Italiana e garan-
tendo, cosi, ai nostri clienti,
prioritae qualita delle informa-
zionima soprattutto un canale
diretto con la comunita finan-
ziaria. La quotazione & un pro-
cesso lungo che richiede degli
sforzi importanti ma deve an-
che essere chiaro che quotarsi
non & pittun miraggio». Lacre-
azione dei segmenti "Expan-
di" e "Star" infatti garantisce
una seria opportuniti per le
piccole imprese ed un rappor-
to costi-benefici vantaggioso.
«Basti pensare - conclude -
che aziende con 20 milioni di
fatturato hanno raggiunto, sul
mercato Expandi, le migliori
performance finanziarie da
Ipo, incrementando il proprio
valore fino al 400%».
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